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6538-SUTEL-SCS-2015

El suscrito, Secretario del Consejo de la Superintendencia de Telecomunicaciones, en ejercicio de las
competencias que le atribuye el inciso b) del articulo 50 de la Ley General de la Administracion Publica,
ley 6227, y el articulo 35 del Reglamento interno de organizacion y funciones de la Autoridad Reguladora
de los Servicios Publicos y su érgano desconcentrado, me permito comunicarle(s) que en sesion
ordinaria 050-2015, celebrada el 16 de setiembre del 2015, mediante acuerdo 015-050-2015, de las
15:30 horas, el Consejo de la Superintendencia de Telecomunicaciones aprobé por unanimidad, la
siguiente resolucion:

RCS-175-2015
“SE RESUELVE SOLICITUD DE AUTORIZACION DE CONCENTRACION PRESENTADA
POR UFINET COSTA RICA, S. A. PARA LA ADQUISICION DE REDES
INALAMBRICAS DE COSTARICA, S. A”

EXPEDIENTE U0047-STT-MOT-CN-01229-2015

RESULTANDO

1. Que el 05 de junio del 2015 (NI-05337-2015) se recibié la solicitud de autorizacién de
concentracion entre las empresas UFINET COSTA RICA S.A. (UFINET) cedula juridica 3-101-
587190 y REDES INALAMBRICAS DE COSTA RICA, S.A. (REICO), cédula 3-101-348082 (folios
02 al 290).

2. Que el 18 de junio del 2015, mediante el oficio N° 04094-SUTEL-DGM-2015, la Direccién General
de Mercados (DGM) previno a UFINET de completar la informacion presentada de conformidad
con lo dispuesto en el articulo 26 del Reglamento del Régimen de Competencia en
Telecomunicaciones (folios 0293 al 0297).

3. Que el 02 de julio del 2015 (NI-6269-2015) el sefior Mauricio Salas Villalobos en su condicién de
apoderado especial de UFINET present6 ante la Sutel la respuesta a la prevencion realizada
mediante el oficio N° 04094-SUTEL-DGM-2015 (folios 299 al 387).

4, Que el 15 de julio del 2015 (NI-6720-2015) el sefior Mauricio Salas Villalobos en su condicién de
apoderado especial de UFINET present6é una adicién a la respuesta al oficio N° 4094-SUTEL-
DGM-2015 (folio 388 al 391).

5. Que el 17 de julio del 2015 (NI-6814-2015) el sefior Mauricio Salas Villalobos en su condicién de
apoderado especial de UFINET presenté una segunda adicion a la respuesta al oficio N°4094-
SUTEL-DGM-2015 (folio 392).

6. Que el 28 de julio del 2015, mediante oficio N° 05158-SUTEL-DGM-2015 del 28 de julio del 2015,
la DGM le solicit6 al Instituto Costarricense de Electricidad (ICE) datos considerados relevantes
para la valoracién de la concentracion (folios 393 al 395).

7. Que el 31 de julio del 2015, mediante el oficio N° 05273-SUTEL-DGM-2015 del 31 de julio del
2015, la DGM le comunic6é a Eduardo Palacio Gutiérrez, Gerente General de UFINET que la
solicitud de concentracidn se encontraba completa, determinando que a partir del dia 17 de julio
del 2015 inicia el plazo de 30 dias héabiles para que la Sutel emita su resolucién (folios 396 al
398).

8. Que el 5 de agosto del 2015 (NI-7465-2015), mediante el escrito nimero 264-595-2015 el sefior
José Luis Navarro Vargas, en su condicion de Director de Relaciones Regulatorias del ICE dio
respuesta al oficio 5158-SUTEL-DGM-2015 (folios 399 al 401).
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9. Que el 06 de agosto del 2015, mediante el oficio 05420-SUTEL-DGM-2015, la DGM le remiti6 al
Consejo de la Sutel el criterio técnico sobre la declaratoria de especial complejidad de la solicitud
de la concentracién entre las empresas UFINET y REICO (folios 430 al 431).

10. Que el 14 de agosto del 2015, mediante oficio 05481-SUTEL-DGM-2015 del 12 de agosto de
2015, la DGM le solicité a la Comision para Promover la Competencia (Coprocom) emitir su
criterio técnico en relacién con la solicitud de concentracion de las empresas UFINET y REICO
(folios 402 al 424).

11. Que el 20 de agosto del 2015, mediante el acuerdo 05774-SUTEL-SCS-2015, el Consejo de la
Sutel declaré la solicitud de autorizacion de concentracion entre las empresas UFINET y REICO
como de especial complejidad, ampliando el plazo para que la Sutel emita su resolucién por
quince (15) dias habiles adicionales, de conformidad con lo dispuesto en el articulo 56 de la Ley
8642 (folios 425 al 426).

12. Que el 25 de agosto del 2015 mediante el oficio 05879-SUTEL-DGM-2015 del 25 de agosto de
2015, la DGM efectud una aclaracion a la Coprocom sobre el oficio 05481-SUTEL-DGM-2015
(folios 427 al 429).

13.  Que el 08 de setiembre del 2015, mediante Opinidon 16-2015, la Coprocom emitié su criterio
técnico sobre la concentracion de las empresas UFINET y REICO.

14. Que el dia 11 de setiembre del 2015 se notificd a la empresa UFINET la resolucion RCS-166-
2015 de las 18:50 horas del Consejo de la Sutel la versa sobre la “Declaratoria de confidencialidad
de piezas del expediente relativo al proceso de autorizacién de concentracion entre las empresas
UFINET y REICO.”

CONSIDERANDO
PRIMERO: Sobre las concentraciones que deben autorizarse previamente por parte de Sutel.
De conformidad con el articulo 56 de la Ley General de Telecomunicaciones, Ley 8642, se entiende por
concentracion la fusion, la adquisicién del control accionario, las alianzas o cualquier otro acto en virtud
del cual se concentren las sociedades, las asociaciones, las acciones, el capital social, los fideicomisos
o los activos en general, que se realicen entre operadores de redes y proveedores de servicios de
telecomunicaciones que han sido independientes entre si.

Conforme a dicho articulo, previo a realizar una concentracion, los operadores de redes y los
proveedores de servicios de telecomunicaciones deberan solicitar la autorizacion de la Sutel.

Siendo que la Sutel no autorizara las concentraciones que resulten en una adquisicién de poder
sustancial o incremento de la posibilidad de ejercer poder sustancial en el mercado relevante, que
faciliten la coordinacién expresa o tacita entre operadores o proveedores, o produzcan resultados
adversos para los usuarios finales.
SEGUNDO: Transaccion cuya autorizacion se solicita.

A. Partes

i. Empresa adquiriente.

UFINET TELECOM, S.A.U. es una compafiia de telecomunicaciones creada en 1998 por la empresa
espafiola Union Fenosal, que inici6 comercializando sus servicios principalmente a operadores de

1 Informacion indicada en “Historia”, el dia 23 de junio del 2015 a las 10 horas 14 minutos, en la pagina web de la compafiia
UFINET: http://www.ufinet.com/historia/
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telecomunicaciones y a otras corporaciones empresariales.

UFINET TELECOM, S.A.U. posee filiales en Colombia, Panama, Guatemala, Nicaragua, El Salvador,
Honduras y Costa Rica. Ademas, tiene presencia en el Network Access Point (NAP) de las Américas en
Miami y en One Wilshire — Core Site en Los Angeles2.

En Costa Rica, UFINET TELECOM, S.A.U. opera mediante su filial UFINET, quien inicié operaciones
en el afio 2011 como operador de redes de telecomunicaciones, segun la resolucién del Consejo de la
SUTEL nimero RCS-182-2011 de las 11:50 horas, del 14 de agosto de 20113, que le autoriza a proveer
servicios de transporte de datos en todo el territorio nacional costarricense.

En el mercado nacional, UFINET no es concesionaria de espectro, brinda los servicios de
telecomunicaciones por medio de su propia red de fibra éptica, distribuida a lo largo del territorio
nacional, detalle en la llustracién I.

llustracion 1. Empresa UFINET. Red de infraestructura de fibra 6ptica. Afio 2015 #
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Fuente: http://www.ufinet.com/red-de-infraestructuras/red-de-fibra-optica/costa-rica/

Asi, mediante la marca comercial UFINET® comercializa a nivel nacional la transferencia de datos, en
la modalidad de servicios acceso a internet y enlaces, servicios brindados exclusivamente para el
mercado mayorista o wholesale (carrier de carriers).

2 |bidem.

3 Seglin consta en el expediente G0047-STT-AUT-OT-00188-2010

4 Informacion indicada en “Cobertura./ Red de fibra 6ptica / Costa Rica”, el dia 07 de julio del 2015 a las 10 horas 55 minutos, en
la pagina web de la compaiiia UFINET: http://www.ufinet.com/red-de-infraestructuras/red-de-fibra-optica/costa-rica/

5 En el pasado también ha utilizado las marcas comerciales Unién Fenosa Redes de Telecomunicacion y Gas Natural Fenosa
Telecomunicaciones.
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ii. Empresa adquirida.
REICO es una empresa costarricense fundada en el afio 20038, quien es un proveedor de servicios de
telecomunicaciones segun resolucion RCS-107-2009 de las 17:30 horas del 22 de junio 2009.7

REICO no es concesionaria de espectro, ya que opera por medio de banda libre, lo cual en conjunto
con mas de 70 radio bases distribuidas en todo el territorio nacional le permite brindar sus servicios,
detalle en la llustracion Il.

llustracion Il. Empresa REICO. Mapa de cobertura REICO. Afio 2015.8
Nrcara\gya'
N (\\ ., Resen :N tural
cmw \5‘?‘)/\ @“ Chies X lj\x‘i.!.a(}mda
‘5 B ) RE;r;a
)

" \/’1‘\ Biolégica .
Ingio Maiz E
ﬁ.‘,r\ ey

‘Refuglo Nacional
arma del Colorado.
=

=N Pargue Nacional
anugum

Parque Nacional o
Santa Rosa

ot /
oy COLZNG
P\
z-J
Erangunala
AmianED
Bosque de.

L3
F‘alm Nacional # Proteccion
Amistad de Palo Set

“Bhquéte
]

(23)

Pargue Nacional

- o aDava
Corcovado £ Taidr

3
Bugaba | Daega
9 g

o
Puerto
J«.n\n.e les

Fuente: http://www.reicocr.com/cobertura-imagen.html

REICO se dedica exclusivamente a la transferencia de datos, en la modalidad de enlaces e internet?®,
sus servicios estan orientados al sector corporativo y al mercado mayorista.

Para los efectos de este analisis, se considera cliente mayorista un proveedor de servicios de
telecomunicaciones que requiere contratar alguin servicio a otro operador de telecomunicaciones; por
su parte un cliente corporativo se refiere a empresas que solicitan servicios de telecomunicaciones.
iii. Empresas relacionadas.
e REDES INTEGRADAS CORPORATIVAS LIMITADA
La sociedad REDES INTEGRADAS CORPORATIVAS LIMITADA (REICO Ltda), cédula juridica 3-102-

695468, solicitd ante la Sutel el 29 de mayo del 2015 autorizaciéon para prestar servicios de
telecomunicaciones?®.

% Informacion indicada en “Quienes somos”, el dia 23 de junio del 2015 a las 11 horas 20 minutos, en la pagina web de la
compafiia REICO: http://www.reicocr.com/resena.php

7 Segun consta en el expediente RO075-STT-AUT-OT-00023-2009

8 Informacién indicada en “Cobertura”, el dia 07 de julio del 2015 a las 11 horas 10 minutos, en la pagina web de la compaiiia
REICO: http://www.reicocr.com/cobertura-imagen.html

° La diferencia que se hace entre enlaces punto a punto y las lineas arrendadas es que los primeros son por medios
inalambricos y los segundos son alambricos (por fibra generalmente).

1 Seguin consta en el expediente R0249-STT-AUT-01188-2015
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Actualmente, la empresa no realiza ninguna actividad econémica en el mercado costarricense, por
cuanto, no brinda ningun servicio de telecomunicaciones, ni posee clientes, sin embargo, espera brindar
el servicio de transferencia de datos en las modalidades de acceso a Internet y enlaces, tanto
inalambricos como aldmbricos.

REICO Ltda proveera sus servicios por medio de la marca REICO, utilizando la infraestructura y redes
de otros operadores conforme lo autoriza el articulo 23 inciso b de la Ley 8642.

e TRANSDATELECOM, S.A.

El notificante indica que la empresa TRANSDATELECOM, S.A. (TRANSDATELECOM), cédula juridica
3-101-303323 posee un 25% del capital accionario de UFINET.

TRANSDATELECOM es un operador de telecomunicaciones, autorizado por medio de la resolucion del
Consejo de la Sutel RSC-193-2009 de las 16:05 horas de fecha 05 de agosto 2009.12

TRANSDATELECOM inicié operaciones en el mercado costarricense en el afio 1996, con la marca
Super Cable. Por medio de infraestructura de fibra y posteria, que comparte en parte con UFINET,
brinda los siguientes servicios de telecomunicaciones:

e Transferencia de datos, modalidad de enlaces y acceso a internet.
e Telefonia fija, modalidad telefonia IP.
e Television por suscripcién, modalidad television por cable (CATV) y otras.

El notificante indica que si bien TRANSDATELECOM es un socio minoritario de UFINET, es una
empresa independiente que opera su hegocio sin inherencia ni involucramiento de UFINET, es un socio
pasivo, que no participa activamente en la administracion de UFINET, no participa en la determinacion
de precios, ni operaciones, no se comparten clientes, ni se coordinan actividades de mercadeo ni de
otro tipo.

Incluso el notificante afirma que dado que ambas empresas actllan en segmentos de clientes distintos,
no se prevé que la concentracion tenga efectos en la actividad de TRANSDATELECOM.

B. Naturalezay objetivo de la transaccion.
i. Tipo de concentracion.

La operacion sometida a autorizacién involucra dos procedimientos interrelacionados: la empresa
UFINET adquirira la totalidad de las acciones de REICO, sin embargo, la transaccion Unicamente
involucra la adquisicion de las redes de REICO vy los clientes del segmento mayorista, debido a que la
compafiia REICO efectuara la cesion de la cartera de clientes corporativos a la empresa REICO, LDTA.

La empresa REICO, LTDA. es una compafiia creada con el fin de asumir un segmento de clientes que
no es del interés de la compafiia UFINET, sin embargo, alin no es considerado un operador de
telecomunicaciones, sino hasta el momento en que posea la autorizacion que lo faculte a la explotacién
de redes de telecomunicaciones. Por lo cual, la ejecucion de la operacion notificada esta condicionada
a la obtencién de la correspondiente autorizacion de la Sutel.

Por su parte, REICO y UFINET son operadores de telecomunicaciones competidores entre si en el
mercado costarricense, por lo cual, la concentracion corresponde a una de tipo horizontal.

1 Situacion que se analiza en el aparte “B. Naturaleza y objetivo de la transaccion.”
12 Seguin consta en el expediente T0105-STT-AUT-OT-00045-2009
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Sobre las concentraciones horizontales la Comision Europea ha indicado'® que existen dos maneras en
que pueden obstaculizar de forma significativa la competencia efectiva, en particular al crear o reforzar
una posicion dominante:

“a) eliminando gran parte de la presidn competitiva sobre una o varias empresas, que en consecuencia
dispondran de un poder de mercado incrementado sin tener que recurrir a un comportamiento coordinado
(efectos no coordinados);

b) cambiando la naturaleza de la competencia de tal manera que resulte mucho mas probable que empresas
gue previamente no coordinaban su comportamiento pasen a coordinarse y a subir sus precios o a perjudicar
por otros medios la competencia efectiva. Una concentracién también puede facilitar o hacer mas estable o
efectiva la coordinacién entre empresas que ya se coordinaban antes de la concentracion (efectos
coordinados)”.

Por lo cual, el presente analisis se enfocara en determinar si los cambios resultantes de la concentracion
entre las compariias REICO y UFINET, la cesién de los clientes corporativos de REICO a REICO LTDA.,
y la implicacion de la figura de TRANSDATELECOM como socio minoritario de UFINET, produciran
efectos coordinados o no coordinados, en el mercado de telecomunicaciones costarricense.

ii. Objeto de la operacion.

El notificante indica que la transaccion implica un mejor desempefio de costos, unir infraestructuras
complementarias, un aumento de la oferta y cobertura disponible y brindar nuevos servicios.

TERCERO: Mercados relevantes involucrados en esta transaccion.

Que para el analisis de la operacion de concentracién entre las empresas UFINET y REICO conviene
extraer del informe técnico presentado por la DGM mediante oficio 06256-SUTEL-DGM-2015, el cual
es acogido en su totalidad por este Consejo, lo siguiente:

I

A. Mercado de producto.

Las empresas involucradas en la transaccion brindan diversos servicios (detalle en el Cuadro I):

e Enlaces es una modalidad que implica la transferencia de datos entre dos o mas puntos de acceso
separados geograficamente, las redes de transporte de la empresas involucradas estan basadas en
medios aldmbricos e inaldmbricos.

e Acceso a internet, consiste en el servicio ofrecido por un proveedor mediante el cual este proporciona el
medio de acceso necesario para que sus suscriptores puedan conectar sus equipos informaticos a
Internet.

Cuadro |. Servicios brindados por segmento, empresas UFINET y REICO. Costa Rica. Afio 2015.

Servicio Modalidad UFINET REICO UFINET REICO
Mayorista Mayorista Corporativo Corporativo*
Transferencia | Acceso a internet N X X \
de datos Enlaces (alambricos, N N X N
inalambricos)

* Este segmento sera cedido a la empresa REICO Ltda.
Fuente: Elaboracion propia con datos del expediente SUTEL CN-01229-2015.

El servicio de enlaces es una modalidad del servicio de transferencia de datos, confeccionado para satisfacer
requerimientos especificos de transmision de datos entre dos o0 mas puntos de acceso separados geograficamente.
Su naturaleza implica que son elaborados a la medida de clientes, regularmente mayoristas o corporativos.

13 Comision Europea (2004). Directrices sobre la evaluacion de las concentraciones horizontales con arreglo al
Reglamento del Consejo sobre el control de las concentraciones de empresas. Diario Oficial de la Union Europea
2004/C 31/03.
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Tal como anteriormente se menciond, el servicio de enlaces es brindado por medios alambricos e inalambricos, en
estos Ultimos tal como su nombre lo indica, utilizan medios inalambricos, como antenas colocadas en torres para
trasmitir; en los aldmbricos la sefial se conduce de un extremo a otro por medio de algun tipo de cableado.

Para establecer un enlace inalambrico es imprescindible que exista vision directa entre las antenas, de recepcion
y emision de datos, es decir, no debe existir un obstaculo que perturbe el enlace. Si no es asi, es necesario buscar
un punto intermedio desde el cual se tenga vision directa entre las antenas. Asi las cosas, para brindar el servicio
de enlaces inalambricos es necesario colocar en torres, ya sean propias o arrendadas, antenas que no tengan
interferencias y tengan la capacidad para recibir-enviar la sefial.

Regularmente, donde no existe desplegada una red de posteria, el servicio es brindado de forma inaldmbrica,
siendo que la tnica diferencia entre las dos opciones tecnolégicas es el medio fisico utilizado para el transporte de
los datos: cable o antena, existiendo sustituibilidad entre ambas tecnologias. Por lo cual, para este andlisis, el
enlace alambrico es considerado un sustituto del enlace inaldmbrico.

Respecto a los segmentos de clientes, mayorista y corporativo, desde el punto de vista de demanda pueden ser
considerados como mercados de productos diferentes, esto como resultado de la no sustituibilidad; cada uno de
ellos responde a necesidades y caracteristicas de clientes diferentes. Por lo cual, para el presente andlisis, se
realiza una segmentacién de clientes, UFINET se especializa en el mayorista y REICO brinda sus servicios tanto a
nivel mayorista como corporativo.

En cuanto al segmento corporativo de REICO, como ya se indico de previo, sera cedido a REICO Ltda., y asi la
nueva empresa, segun su solicitud de operacion, brindara la modalidad de enlaces alambricos e inaldmbricos y
acceso a internet.

Ahora, en lo que respecta a la operacion en la modalidad de servicio de acceso internet, tanto a nivel mayorista
como corporativo, no da lugar a solapamientos horizontales, ni verticales, ni modifica la estructura de la oferta 'y por
ello dado que la adquiriente no parece lograr alcanzar una posicion dominante como para ejercer poder en el
mercado, o para que pueda dejar al mercado con tan pocas firmas que deje a la empresa sin competencia efectiva,
no cabe esperar que en dichos mercados la operacion suponga una amenaza para la competencia. Por lo tanto,
dicha modalidad se excluye del andlisis detallado a continuacion.

Del mismo modo, en cuanto a la cesion de clientes de REICO a REICO LTDA, se considera que esta transaccion
no genera obstaculos para la competencia, ya que no genera solapamiento horizontal ni vertical de actividades
entre las partes de la operacion. Esto condicionado a la obtencion de REICO LTDA de la correspondiente
autorizacion por parte de la Sutel.

A la luz de las consideraciones indicadas, desde el punto de legislacion de competencia, de darse la fusion,
Unicamente se daria un cambio en la modalidad de enlaces, y especificamente en el mercado mayorista. Asi las
cosas, en la transaccion entre REICO y UFINET, se delimita el mercado de producto como:

e  Servicio mayorista de enlaces (alambricos e inaldambricos punto a punto).
B. Mercado geogréfico relevante.

Anteriormente se indicé que el servicio de enlaces satisface una necesidad particular de un cliente, ya sea del
sector corporativo o mayorista, es decir, el operador brinda un servicio personalizado a solicitud del usuario, ya sea
de forma alambrica o inalambrica.

En este caso dado que tanto REICO como UFINET poseen sus medios de transmision distribuidos en el territorio
nacional (radio bases y red de fibra optica), es de esperarse que los operadores respondan de forma positiva a una
demanda por servicios de enlaces de un nuevo cliente, siempre y cuando esta demanda sea en Costa Rica sin
importar la ubicacion exacta, con la salvedad de que podrian existir razones técnicas que generen excepciones.

En cuanto a otros oferentes del mercado de producto, dado que existe la obligacion de acceso a las facilidades
esenciales y a los recursos escasos, es factible el arrendamiento tanto de postes como de torres, para brindar el
servicio donde sea requerido, asi se estima que las condiciones de competencia son lo suficientemente
homogéneas a lo largo del territorio nacional, sin que entre zonas puedan existir diferencias. Por lo tanto, en este
caso en particular, la delimitacion geografica corresponde al mercado nacional.

Tomando en consideracion el andlisis unificado, tanto a nivel de producto como geogréfico, cabe concluir que el
mercado relevante es el servicio de enlaces en el segmento mayorista a nivel nacional.
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CUARTO: Estructura del mercado y determinacion de poder sustancial.
A. Participacion de mercado.

En el caso de servicios de enlaces en el segmento mayorista a nivel nacional, los datos de participacion de los
operadores a fusionarse se detallan en el Cuadro II.
Cuadro II. Mercado de servicio de enlaces:
Cuota de mercado cuantificada por cantidad de usuarios por operador a fusionarse.
Segmento mayorista. Costa Rica. Afo 2014.

Empresa Cuota

REICO 47,3%

UFINET 17,8%
% conjunto 65%

Fuente: Elaboracion propia con informacion de la Sutel, Direccién General de Mercados.

Un total de seis operadores brindan sus servicios de enlaces en el mercado mayorista, siendo REICO la mas
grande de mercado y UFINET ocupa el tercer puesto. Los datos evidencian que REICO posee una alta participacion
de mercado y al ser adquirida por UFINET le permitiria a la compradora alcanzar el 65% de cuota de mercado.

En cuanto a la valoracién de la fusion segun el grado de concentracién en el mercado relevante analizado se utiliza
el Indice Herfindahl-Hirschman4 (HHI).

Resulta pertinente indicar que la experiencia internacional muestra que se consideraran mercados desconcentrados
aquellos que presentan un HHI de hasta 1.500 puntos (mercados con casi 7 firmas de tamafio equivalente);
mercados moderadamente concentrados aquellos que presentan un HHI de entre 1.500 y 2.500 puntos (con hasta
4 firmas de tamafio equivalente) y mercados altamente concentrados aquellos en los cuales el HHI supera los 2.500
puntos (con 3 o 2 firmas de tamario equivalente o monopdlicos)*®.

En el caso de concentraciones horizontales!®, la Comisién Europea indica que es improbable que se detecten
problemas de competencia horizontal en un mercado que después de la concentraciéon tenga un HHI inferior a
1.000, de manera que no es necesario proceder a un analisis pormenorizado de este tipo de mercados. Asimismo
es improbable que se encuentren problemas de competencia horizontal en una concentracion que dé lugar a un
HHI de entre 1.000 y 2.000 y a un delta inferior a 250 y finalmente es improbable que se encuentren problemas de
competencia horizontal en una concentracion que arroje un HHI superior a 2.000 y un delta inferior a 150, salvo
que se den ciertas circunstancias especiales.

El mercado de enlaces a nivel mayorista se caracteriza por tener una reducida particion de operadores, seis en
total, con cuotas de participacion muy disimiles, lo cual genera un mercado previo a la transaccion concentrado y
de darse la fusion sobreviene una concentracién alin mayor, que ademas significa un cambio del delta de mas de
mil puntos, ver Cuadro Il .

Cuadro lll. Mercado de servicio de enlaces. indice de Concentracion HHI.
Costa Rica. Afio 2014,
HHI
Pre Concentracion Post Concentraciéon Cambio
3.070 4.755 1.685

Fuente: Elaboracion propia con informacion de la Sutel, Direcciéon General de Mercados.

El HHI varia significativamente, resultado de las participaciones de mercado que tienen los operadores a fusionarse,
siendo un cambio significativo que incide directamente sobre la estructura de mercado.

En relacién con el nivel de concentracion, medido por el HHI, se determina que este se ubica en una zona, que
conforme tanto a la Comision Europea?’ como al Departamento de Justicia de Estados Unidos y la Comisién Federal
de Comercio'8, se presume puede llevar a la aparicion de problemas de competencia horizontal.

14 Consiste en la suma de los cuadrados de las participaciones individuales de mercado de las firmas participantes.

15 Superintendencia de Telecomunicaciones (2014). “Guia de andlisis de concentraciones sector de las telecomunicaciones”. Pag.
27. Documento ubicado en: http://sutel.go.cr/guias-competencia

16 Comision Europea (2004). Directrices sobre la evaluacion de las concentraciones horizontales con arreglo al Reglamento del
Consejo sobre el control de las concentraciones de empresas. Diario Oficial de la Union Europea 2004/C 31/03.

7 [dem.

18 U.S. Department of Justice & Federal Trade Commission (2010). Horizontal Merger Guidelines. USA.
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Asf las cosas, como resultado de la concentracién existe un cambio notable en la estructura del mercado de clientes
mayoristas, y si bien es cierto al valorar los indicadores de este apartado la operacion podria plantear problemas a
la competencia, es necesario complementar el analisis con la valoracion de las barreras de entrada, la existencia y
poder de los competidores, asi como el comportamiento reciente de las empresas fusionadas.

B. Barreras de entrada.

i Legales.

La prestacion de servicios de telecomunicaciones requiere de un proceso de autorizacion previa, el cual puede
implicar la autorizacién por parte del Ministerio de Ciencia, Tecnologia y Telecomunicaciones de Costa Rica
(MICITT) rector del area o de la Sutel como regulador, dependiendo de la naturaleza del titulo habilitante que se
requiera, sea concesién o autorizacion, respectivamente.

En el caso de que la empresa pretenda ofrecer el servicio de enlaces inalambricos utilizando espectro o banda
licenciada debera ajustarse al proceso de concesion!® respectivo, tramite que se gestiona ante el MICITT, entidad
que traslada la solicitud en calidad de consulta a la Sutel; la cual cuenta con un plazo méximo de 2 meses para
emitir su recomendacion; posterior a que la Sutel emita su criterio, el Ministerio resuelve la solicitud efectuada.

En caso de que la empresa pretenda hacer uso de la banda libre o de medios aldmbricos, solamente debe solicitar
la autorizacion ante la Sutel?°. Posterior a que la solicitud es presentada de forma completa, debe ser resuelta en
un plazo méximo de 60 dias.

Si bien existe un proceso para obtener los permisos ante las instituciones competentes, en primera instancia y para
lo referente al servicio de enlaces se considera que estas autorizaciones previas constituyen una baja barrera de
entrada.

ii. Infraestructura.

La infraestructura de soporte para diversas redes posee un nivel maximo de soporte. Asi las cosas, una empresa
gue desee ingresar a prestar servicios de telecomunicaciones y requiera el despliegue de cableado o la utilizacion
de torres de terceros, la saturacion se podria constituir en una barrera de entrada propia del mercado.

La Ley 8642 define como recurso escaso tanto las torres como los postes, asi como las demas instalaciones
requeridas para la operacion de redes publicas de telecomunicaciones. En ese sentido, la saturacion de la
infraestructura cobra cada vez mas importancia, tanto desde el punto de vista de la posibilidad de los operadores
de telecomunicaciones para incursionar en un mercado, como desde el punto de vista del usuario, para poder
contar con opciones de eleccion.

Asi las cosas, la saturacion podria eventualmente convertirse en la barrera de entrada, aunque de los casos que la
Sutel ha analizado relacionados con casos de negativas de servicios consecuencia de la saturacién, se han
buscado soluciones factibles para que dicha situacion no se convierta en un impedimento para la entrada de nuevos
competidores a los diferentes mercados de telecomunicaciones. Principalmente en lo que se refiere a aquellos
servicios que requieren el uso de facilidades esenciales, tal y como lo seria el servicio de enlaces aldmbricos que
utilizan necesariamente los postes para poder desplegar su red, ya que la negativa de acceso a dicha facilidad
impediria su entrada al mercado, debido a que esta por su naturaleza no es duplicable.

Por otro lado, en el caso del servicio de enlaces inalambricos, de no existir infraestructura basica desplegada o de
gue las partes no alcancen un acuerdo, el operador debera determinar si econémicamente es factible duplicar el
recurso escaso?!, lo que no necesariamente significa que el nuevo recurso tenga las mismas caracteristicas que
la existente. “Por ejemplo, en telecomunicaciones, puede no resultar factible entrar en el mercado de servicios de
banda ancha y telefonia con una red de cobre, pero podria ser posible hacerlo con otras tecnologias capaces de
ofrecer los mismos servicios™?. Por lo cual, en el caso de no contar con acceso a posteria, lo que impediria
desplegar una red alambrica, se evaluaria la construccion torres, que poseen un costo unitario de $85.0002, o bien

1% Tramite que se encuentra estipulado en los articulos 11 siguientes y concordantes de la LGT y los articulos 21 siguientes y
concordantes del Reglamento a la Ley General de Telecomunicaciones (RLGT).

20 Segun lo establecido en el articulo 23 y siguientes de la LGT y el articulo 37 siguientes y concordantes del RLGT.

21 Que para el servicio de enlaces inalambricos serian torres de telecomunicaciones.

22 Serna, Pablo y Gonzélez Aldo. Principios de Competencia en Facilidades Esenciales. Foro Latinoamericano de Competencia.
San José, Costa Rica.

2 Memoria de Calculo que respalda el cargo de “coubicacién en torres” incluido en la Oferta de Interconexion por Referencia del
ICE, aprobada por la SUTEL en el RCS-059-2014, de las 15:45 horas del 28 de marzo de 2014.
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el arriendo de esta a terceros?* para dar el servicio de forma inalambrica.

Otro aspecto béasico en la construcciéon de infraestructura propia, es el trdmite asociado a los permisos de
construccién, que si bien normalmente implican un proceso establecido, dependiendo de la municipalidad, su
obtencion se ve subyugada a particularidades que cada una de ellas considere pertinente en lo que respecta a la
construccion de torres de telecomunicaciones.

Finalmente, en cuanto a la infraestructura propia de telecomunicaciones, en vista de que no es faciimente
trasladable o aprovechable en otras actividades, estas inversiones se convierten en un costo hundido significativo.

En conclusién, lo antes expuesto parece indicar que de ser necesaria la construccion de infraestructura esto podria
constituirse en una barrera de entrada para brindar el servicio.

C. Existenciay poder de competidores.

La oferta actual en el mercado de enlaces mayoristas es ofrecida por 6 empresas, siendo REICO la lider y UFINET
la tercera en cantidad de clientes. Al permitirse la fusion entre UFINET y REICO, la compradora alcanzaria el 65%
de cuota del mercado (ver Cuadro V).

Cuadro IV.  Mercado de servicio de enlaces:
Cuota de mercado cuantificada por cantidad de usuarios por operador
Segmento mayorista. Costa Rica. Afio 2014.

Empresa Cuota de participacion

REICO 47,3%
A [0 - 20]%
UFINET 17,8%
B [0 - 20]%
C [0 - 20]1%
D [0 - 20]%

Total 100%

Fuente: Elaboracion propia con informacion de la Sutel, Direccién General de Mercados.

Las restantes empresas no sobrepasan el 20% de participacién de mercado, sin embargo, constituyen una presion
competitiva que podrian reaccionar ante la posibilidad de efectos anticompetitivos generados por la fusion.

Asi las cosas un incremento significativo de precio resultado de la fusion UFINET y REICO podria promover la
rivalidad necesaria no solo para que las compariias existentes reaccionen en su politica comercial, es decir las
empresas A, B, Cy D del Cuadro IV, sino también para la entrada de nuevos participantes.

Ciertamente toda empresa con capacidad de satisfacer las mismas necesidades que satisfacen los servicios de las
ya existentes en el mercado puede ser un competidor potencial en el mercado de enlaces mayorista. Asimismo,
para que una empresa entrante tenga la posibilidad de ingresar y salir sin pérdidas significativas, los costos
hundidos se convierten en un tema relevante, por lo que evidentemente una compafiia que se encuentre ante esa
posibilidad puede llegar a ser competidora en el mercado, aunque en el momento del andlisis no lo sea, es decir,
un competidor potencial.

Asi las empresas que actualmente operan en el segmento corporativo de enlaces se conviertan en competidores
potenciales, dado que encuentran pocas barreras de entrada y salida, puesta que ya tienen una red desplegada
para el servicio corporativo no hay problema en usarla a nivel mayorista.

Justamente el mercado de enlaces a nivel nacional, incluyendo tanto corporativo como mayorista, esta
caracterizado por tener mas de 30 empresas, ver detalle en Cuadro V, con diversidad de oferta en cuanto a precio,
tipo de conexiones, servicio al cliente, cobertura, entre otros.

Cuadro V.  Mercado de servicio de enlaces:
Cuota de mercado cuantificada por cantidad de usuarios por operador.
Segmento mayorista y corporativo. Costa Rica. Afio 2014.

2 En el pais hay una serie de empresas, que no son operadores de telecomunicaciones, que se han dedicado a la construccion
de torres para su arriendo posterior a operadores de telecomunicaciones, mediante una relacion meramente comercial que hasta
la fecha ha estado fuera del alcance del Régimen de Acceso. Entre las empresas que ofrecen este servicio se encuentran
American Tower, SBC y Continental Towers.

T +506 4000-0000  Apartado 151-1200

F +506 2215-6821  San José — Costa Rica A i
RCS-175-2015 Pagina 10 de
800-88-SUTEL gestiondocumental@sutel.go.cr 16
800-88-78835



Empresa

Cuota de participacién

REICO

3%

UFINET

1%

TRANSDATELECOM

1%

REICO Ltda.*

2%
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A [0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[60-90]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
[0-10]%
Total 100%
*Empresa que asumira el segmento corporativo de REICO.
Fuente: Elaboracién propia con informacion de la Sutel, Direccion General de Mercados

>J>§N-<><§<C—IU);UO'UOZ§"7<‘—‘_IG)TIITIUOW

0@

La relacion entre TRANSDATELECOM con UFINET podria tener implicaciones en el analisis, debido a que la
confluencia de incentivos entre las empresas es tal que generan fuertes estimulos para coordinar en el mercado
costarricense y de esta forma maximizar sus utilidades. De manera tal que este punto se evaluara a profundidad
posteriormente, en el apartado jError! No se encuentra el origen de la referencia. jError! No se encuentra el
origen de la referencia. A. jError! No se encuentra el origen de la referencia.

Resultado de la participacion de los competidores potenciales, el panorama inicial del mercado de enlaces cambia
en cuanto a la estructura.

En primer lugar, existe una diversificacion notable en la oferta, encontrdndose entre estos competidores potenciales,
empresas con gran trayectoria en el mercado nacional con cierto posicionamiento.

En segundo lugar, la composicién de las cuotas de participacion cambia, siendo una empresa la que posee la mayor
participacion y las restantes compaiiias, entre estas REICO y UFINET, se encuentran muy distantes.

En tercer lugar, es un mercado con una concentracion importante a nivel de cuota en un solo operador y la union
entre UFINET y REICO no varia significativamente este indicador, dado que el cambio es intrascendente.

Mercado de servicio de enlaces. indice de Concentracion HHI.
Segmento mayorista y corporativo.
Costa Rica. Ao 2014.
HHI
Pre Concentracion Post Concentracion Cambio
4252 4245 -7
Fuente: Elaboracion propia con informacion de la Sutel, Direccién General de Mercados.

Cuadro VI.
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Los resultados del cambio en el HHI son explicados por la baja participacion que tienen las compafiias a fusionarse,
de tal manera que la cuota de mercado se encuentra concentrada en una empresa no involucrada en la
concentracion. Ademés de que a pesar que UFINET absorbe la cartera mayorista de clientes de REICO se esta
incorporando un nuevo competidor en el mercado, REICO Ltda, que divide los clientes que antes estaban
concentrados en una sola empresa.

Los datos evidencian que REICO posee una alta participacion en el mercado mayorista, sin embargo, el analizar el
mercado de enlaces en forma global, los competidores potenciales introducen nuevas presiones competitivas. Asi
todas las empresas que actualmente operan en el mercado corporativo poseen el potencial real para incursionar
en el mercado mayorista.

Existiendo una alta posibilidad que las empresas que actualmente bridan los servicios de enlaces en el mercado
corporativo incursionen en el segmento mayorista ante un posible abuso de poder de dominio generado por la
fusion REICO y UFINET, por lo cual, la potencial entrada de nuevos competidores es capaz para mantener la
“disciplina del mercado”, dado que las acciones de las empresas son limitadas por el contrapeso de ejercen en el
mercado otros competidores, sean actuales o potenciales.

D. Comportamiento reciente

No se tiene evidencia alguna de que a nivel nacional, ya sea UFINET o REICO, efectien actualmente o que llevaron
a cabo en el pasado algin tipo de comportamiento en busca de desplazar la competencia o de abusar su
participacion de mercado.

QUINTO: Posibles efectos de latransaccidon en el mercado.
A. Posibles efectos negativos.

Si bien es cierto de aprobarse la concentracion entre REICO y UFINET existe un aumento en la cuota de mercado
de la empresa compradora en el mercado de enlaces mayorista, en si una alta participacién de mercado no es un
problema, sino lo es el poder de mercado que pueda ejercer esa empresa, actuando de manera independiente de
sus competidores y clientes, sin afectar su posicion en el mercado.

Justamente una empresa ostenta poder de mercado cuando unilateralmente tiene la capacidad e incentivos para
fijar precios o cantidad de servicios ofrecidos, sin que los competidores y consumidores tengan la posibilidad de
reaccionar.

Precisamente en este caso en particular la cantidad y caracteristicas de los competidores actuales y potenciales
hacen presumir que las fuerzas del mercado contrarrestarian cualquier comportamiento como el supra indicado,
por lo cual, es poco probable que la fusion entre REICO y UFINET tenga efectos negativos en el mercado de
enlaces mayoristas.

Otro punto a valorar es la relacion existe entre TRANSDATELECOM y UFINET, dado que la primera empresa posee
un 25% del capital accionario de la segunda, y sus posibles implicaciones en el nivel de competencia del mercado.
En cuanto a la relacion sefialada se debe resaltar que desde la perspectiva de derecho de la competencia, son
competidoras potenciales entre si en el mercado nacional. Asi TRANSDATELECOM es accionista de una empresa
que podria ser su competidora.

Por su parte, REICO y TRANSDATELECOM actualmente si son competidoras directas, dado que ambas brindan
sus servicios de enlaces en el mercado corporativo, sin embargo, de aprobarse la transacciéon se debe recordar
gue dicho segmento pasara a ser propiedad de la nueva empresa REICO Ltda.

Las concentraciones horizontales pueden generar efectos coordinados, resultado indirecto del cambio en la
naturaleza de la competencia, y en consecuencia resulta mucho mas probable que empresas que previamente no
coordinaban su comportamiento pasen a coordinarse y a afectar la competencia efectiva.

Se considera que al darse la fusion podria existir la probabilidad de que se produzca una coordinacién entre las
partes involucradas al reforzar una posicién dominante colectiva.

“39. En algunos mercados, la estructura puede ser tal que las empresas consideren posible, econémicamente
racional, y por tanto preferible, adoptar una estrategia de mercado a largo plazo destinada a vender a precios
incrementados. Una fusién en un mercado concentrado puede obstaculizar de forma significativa la competencia
efectiva, a través de la creacion o el refuerzo de una posicién dominante colectiva, debido a que aumenta la
probabilidad de que las empresas puedan coordinar su comportamiento y subir los precios, incluso sin
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necesidad de concluir un acuerdo o de recurrir a una practica concertada en el sentido del articulo 81 del
Tratado CE (55). Una concentracion también puede facilitar o hacer mas estable o efectiva la coordinacion entre
empresas que ya se coordinaban antes de la concentracion, bien sea robusteciendo la coordinacion o
permitiendo que las empresas acuerden unos precios aun mas altos.

40. La coordinacién puede revestir diversas formas. En algunos mercados, la coordinacion mas probable puede
implicar el mantenimiento de los precios por encima del nivel competitivo. En otros, puede estar destinada a
limitar la produccion o el volumen de nueva capacidad introducida en el mercado. La coordinacion entre
empresas también puede consistir en un reparto del mercado, por ejemplo por zonas geograficas o en funcion
de otras caracteristicas del cliente, o en la adjudicacion de contratos en mercados de licitacion.”?®

Sin embargo, para que una coordinacion sea exitosa debe estar a salvo de la reaccién de las empresas fuera del
acuerdo.

En este caso en particular, el mercado costarricense de enlaces esta integrado por aproximadamente 30 empresas,
y las compafiias involucradas en la transaccién ostentan una participacion menor al 5%. Asi las opciones del
consumidor son considerables, ademés una empresa fuera de la concentracion posee una importante participacion
ademéas de poder de reaccion al ser duefia de infraestructura para brindar el servicio de enlaces, lo que haria
suponer que son capaces y tienen incentivo para responder de la forma requerida ante una coordinacion.

Por lo tanto, tomando en consideracion lo arriba expuesto, la probabilidad de que las empresas involucradas en la
transaccion puedan realizar efectos coordinados, entre ellas o con otros competidores, en el mercado costarricense
de enlaces se ve realmente reducida.

B. Posibles eficiencias y efectos pro-competitivos.

El notificante indica que la transaccién tiene efectos pro competitivos, pues reduce el indice de dominancia,
permitira una competencia mas robusta en el mercado relevante y el usuario final se beneficiard con una cobertura
mas amplia, nuevos servicios, con redundancia y estabilidad en su prestacion.

En cuanto a las eficiencias, el articulo 24 del Reglamento del Régimen de Competencia en Telecomunicaciones
indica que para que la Sutel tenga en cuenta las eficiencias econdmicas previstas en el articulo 19 de dicho
Reglamento, el notificante debera describir su naturaleza y efectos, cuantificando los mismos cuando sea posible
asi como el plazo en que prevé que se desarrollen, acreditando todos estos aspectos con los medios a su alcance.
Sin embargo, en cuanto a los documentos aportados al expediente administrativo, el notificante no se efectiia mayor
valoracion sobre las eficiencias de la concentracion

Aparte, en cuanto a los calculos del indice de dominancia elaborados por el notificante, se debe aclarar que dichos
célculos estan basados en datos estimados y en una definicion de mercado relevante establecida por el notificante;
asi que no es posible valorar este efecto como pro competitivo.

SEXTO: Opinién de Coprocom.

En la Opinién 016-15 de las 18 horas 15 minutos del 08 de setiembre del 2015 la Coprocom emitié criterio respecto
a la solicitud de autorizacién de concentracion presentada por las empresas UFINET y REICO en el siguiente
sentido:

T..]

a. Laadquisicion de poder sustancial o incremento de la posibilidad de ejercer poder sustancial en el mercado
costarricense de enlaces mayoristas por parte de UFINET tras la compra del 100% de las acciones de
REICO, es poco factible dada la cuota de participacion actual de ambas empresas en el mercado de
enlaces mayorista y corporativo, la versatilidad de la tecnologia empleada en la prestacion de ambos
servicios, la cantidad de oferentes activos en la industria (32 compafiias de acuerdo al oficio N° 05481-
SUTEL-DGM-2015) y la estructura actual del mercado donde sobresale un operador tradicional ajeno a
UFINET y REICO.

b. La facilitacion o el incremento en la capacidad de coordinacién expresa o tacita entre operadores o
proveedores y/o la probabilidad de ejecucion de dicha coordinacion posterior a la adquisicion del 100% de
las acciones de REICO por parte de UFINET, se mantendra invariable dada la presencia del mismo
namero de oferentes pre y post concentracion en la industria (32), la capacidad técnica de los oferentes

% Directrices sobre la evaluacion de las concentraciones horizontales con arreglo al Reglamento del Consejo sobre el control de
las concentraciones entre empresas.
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de enlaces corporativos de ofrecer enlaces mayoristas y la presencia del ICE como operador dominante
en la industria.

c. Laconcentracion entre UFINET y REICO no presenta caracteristicas que indiquen la disminucién, dafio o
impedimento de la competencia o la libre concurrencia en el mercado de los enlaces mayoristas y
corporativos.

Por lo antes expuesto, este drgano recomienda la aprobacién de la compra-venta sometida a estudio.” (Lo
resaltado es intencional)

SEPTIMO: Conclusion.

i. Que la operacion de concentracion sometida a autorizacion involucra dos procedimientos
interrelacionados: La empresa UFINET adquirira la totalidad de las acciones de REICO, sin embargo, la
transaccién Unicamente involucra la adquisicién de las redes de REICO vy los clientes del segmento
mayorista, debido a que la compafiia REICO efectuara la cesion de la cartera de clientes corporativos a la
empresa REICO, LDTA.

ii. Que el mercado relevante afectado por la operacion consultada es el servicio de enlaces en el segmento
mayorista a nivel nacional.

iii. Que la concentracion sometida a autorizacion de la Sutel entre las empresas UFINET y REICO no resulta
en la adquisicion de poder sustancial en el mercado relevante definido.

iv. Que la concentracion sometida a autorizacion de la Sutel entre las empresas UFINET y REICO no resulta
en el incremento de la posibilidad de ejercer poder sustancial en el mercado relevante definido.

V. Que la concentracién sometida a autorizacion de la Sutel entre las empresas UFINET y REICO no facilita
la coordinacion expresa o tacita entre operadores o proveedores.

Vi. Que la concentracion sometida a autorizacion de la Sutel entre las empresas UFINET y REICO no produce
resultados adversos para los usuarios finales.

Vii. Que la cesion de los clientes corporativos de la empresa REICO a REICO LTDA., no genera obstaculos
para la competencia, ya que no genera solapamiento horizontal ni vertical de actividades entre las partes
de la operacion. Esto condicionado a la obtencion de REICO LTDA de la correspondiente autorizacién por
parte de la Sutel.

viii. Que la opinién de la Coprocom emitida mediante Opinion 016-15, de las 18 horas con 15 minutos del ocho
de setiembre del 2015 recomienda la aprobacion de la solicitud de autorizacion de concentracion
presentada por las empresas UFINET y REICO.

En virtud de los elementos desarrollados de previo, es criterio de la Direccion General de Mercados que
se debe autorizar sin ningun tipo de condicién la solicitud de concentracion presentada por las empresas
UFINET COSTARICA, S.A. cédula juridica 3-101-587190 y REDES INALAMBRICAS DE COSTA RICA,
S.A., cédula juridica 3-101-348082, la cual se tramita en el expediente administrativo SUTEL U0047-
STT-MOT-CN-01229-2015. [...]"

POR TANTO

Con fundamento en la Ley General de Telecomunicaciones, Ley 8642 y su Reglamento; Ley de la
Autoridad Reguladora de los Servicios Publicos, Ley 7593; Ley General de la Administracién Publica,
Ley 6227.

EL CONSEJO DE LA
SUPERINTENDENCIA DE TELECOMUNICACIONES
RESUELVE:

AUTORIZAR la concentracion entre las empresas UFINET COSTA RICA, S.A. cédula juridica 3-101-
587190 y REDES INALAMBRICAS DE COSTA RICA, S.A., cédula 3-101-348082, tramitada en el
expediente SUTEL U0047-STT-MOT-CN-01229-2015.
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En cumplimiento de lo que ordena el articulo 345 de la Ley General de la Administraciéon Publica, se
indica que contra esta resolucion cabe el recurso ordinario de revocatoria o reposicion ante el Consejo
de la Superintendencia de Telecomunicaciones, a quien corresponde resolverlo y debera interponerse
en el plazo de tres dias habiles, contados a partir del dia siguiente a la publicacién de la presente
resolucion.

ACUERDO FIRME
NOTIFIQUESE

La anterior transcripcion se realiza a efectos de comunicar el acuerdo citado adoptado por el Consejo
de la Superintendencia de Telecomunicaciones.

Atentamente,

CONSEJO DE LA SUPERINTENDENCIA DE TELECOMUNICACIONES

Luis Alberto Cascante Alvarado
Secretario del Consejo
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CONSTANCIA DE NOTIFICACION

RCS-175-2015
“SE RESUELVE SOLICITUD DE AUTORIZACION DE CONCENTRACION PRESENTADA
POR UFINET COSTA RICA, S. A. PARA LA ADQUISICION DE REDES
INALAMBRICAS DE COSTARICA, S. A.”

EXPEDIENTE U0047-STT-MOT-CN-01229-2015

Se notifica la presente resolucion a:

UFINET, por medio del correo electronica ACastro@blplegal.com

NOTIFICA: FIRMA:
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